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Die deutsche Franchise-

wirtschaft wachst 2014

hauptsachlich mit bestehenden Franchise-
partnern und externen Unternehmern

Dies sind die Ergebnisse einer vom Deutschen
Franchise-Verband eV. (DFV) unter rund 500
Personen aus Mitgliedsunternehmen durchge-
fithrten Online-Umfrage im Zeitraum November
und Dezember 2014.

47 Prozent der Befragten gaben an, 2014 ihre Ex-
pansionsziele erreicht zu haben. Dies sind 7 Pro-
zent mehr als im Vorjahr. Betrachtet man jedoch
die Personengruppen, mit denen Franchise-
systeme 2014 hauptsdchlich expandiert haben,
so wird deutlich, dass es sich hierbei um beste-
hende externe Unternehmer, die sich einem
Franchisesystem anschliefSen sowie um bereits
bestehende Franchisenehmer (Multi-Unit-Fran-
chising) handelt. Im Rahmen des Multi-Unit-
Franchisings konnen bestehende Franchise-
partner in der Regel zwischen drei und zehn

weitere Betrieben eroffnen.

Unternehmensgriinder machen bei der Expan-
sion zwar mit 43 Prozent immer noch den grof3-
ten Anteil aus, haben jedoch im Vergleich zum

Vorjahr 20 Prozentpunkte verloren.

Die Ursachen fiir den Riickgang des Wachstums
mit Unternehmensgriindern liegen in einem
starken Arbeitsmarkt und einer daraus resultie-
renden Schwiche der Griindungsdynamik. Die-
ser Trend wird dadurch gestédrkt, dass z.B. auch
die Griindung aus der Arbeitslosigkeit seit Jah-
ren gehemmt wird. So fiel z.B. ab dem 01.01.2012
der Griindungszuschuss als Pflichtleistung so-
wie ab dem 01.01.2014 das ,Griindercoaching
Deutschland fiir Existenzgriinder aus der Ar-

beitslosigkeit durch die Arbeitsagenturen vor

Ort weg. ,Die dafiir eingetretenen Leistungen
sind weniger umfangreich und bieten keine pri-
vilegierte Férderung fiir Arbeitslose, so Torben
L. Brodersen, Geschiftsfithrer des DFV.

Diese Ergebnisse spiegeln sich auch in der Ziel-
gruppe wider, die fiir Franchisesysteme interes-
sant ist. Fiir 48 Prozent der Befragten sind bei der
Ansprache potenzieller Franchisenehmer ange-
stellte Fach- und Fithrungskrifte die beliebteste
Zielgruppe, gefolgt von bestehenden Unterneh-
mern mit 34 Prozent. Griinder aus der Arbeitslo-
sigkeit befinden sich auf Rang drei und kommen
im Vorjahresvergleich mit 9 Prozent auf 3 Pro-

zentpunkte weniger.

Schaut man sich an, wie sich Franchiseneh-
mer 2014 finanziert haben, wird klar, dass im |
Vergleich zum Jahr 2013 weniger Franchise-
nehmer auf eine Mischfinanzierung aus
Fremd- und Eigenkapital setzen. Die
Eigenkapitalfinanzierung ist von 18 Pro-
zent auf 22 Prozent gestiegen. Der Griin-

dungszuschuss macht 15 Prozent bei der

Finanzierung aus. Dies zeigt, dass der Griin-
dungszuschuss zur Finanzierung von Griindern

aus der Arbeitslosigkeit nach wie vor wichtig ist.

Bei iiber 60 Prozent der Finanzierungen von
Franchisenehmern ist Fremdkapital beteiligt.
Private Geldgeber haben jedoch im Vergleich
zum letzten Jahr von 5 auf 16 Prozentpunkte er-
heblich zugenommen. Alternative Finanzie-
rungsformen, wie z.B. durch Crowdfunding oder
Venture-Capital sind noch zu einem sehr gerin-
gen Anteil vertreten und weisen noch ein grofSes

Potenzial fiir die Zukunft auf.
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Detaillierte Ergebnisse dieser Umfrage kénnen
Sie hier einsehen.

Der Deutsche Franchise-Verband e.\V. vertritt
die Interessen der deutschen Franchisewirt-
schaft im nationalen und internationalen wirt-
schaftspolitischen Umfeld. 2013 erwirtschafte-
ten rund 1.000 Franchisegeber, gemeinsam mit
circa 76.600 Franchisenehmern und 525.300
Mitarbeitern einen Umsatz von etwa 62,8 Milli-

arden Euro.
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Arbeitsvarmitior/ Joboanter 9% 20% 28% 43% 2014

TERMINE DEUTSCHES FRANCHISE-INSTITUT 2015

Sa 21.03. Griindertag Hamburg Do-Fr 26.-27.02. | Miinchen Engpass Franchisenehmer-Akquise
Infotag fir Griinderinnen Mo 02.03. | Berlin Franchise - JA oder NEIN?
und Griinder Strategieseminar fiir potenzielle Franchisegeber
11.-13.05. Franchise-Forum Mo-Do 15.-18.06. 55. Schule des Franchising
(Mo-Mi) mit DFV-Awards DAS Intensivseminar fiir Ihren Franchise-Erfolg
Mo-Fr, 15.06.2015 - 29.01.2016 Franchise-Manager (IHK) - 2015
IHK-Zertifikatslehrgang zum Franchise-Manager
Mo-Do 23.-26.11.2015 56. Schule des Franchising

DAS Intensivseminar fiir Ihren Franchise-Erfolg
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